NOTATKA PRASOWA

TENVIRK Sp. z 0.0., 16 grudnia 2011

Tytut:
TENVIRK uruchomit serwis eOfertowanie.pl dziatajgcy w chmurze z modelem rozliczernn PRE-PAID.
Wstep:

Na poczatku roku miata miejsce premiera nowego serwisu dziatajgcego w chmurze w modelu SaaS
Cloud Computing. Dostawcg ustugi jest firma TENVIRK Sp. z 0.0. Oprdcz ciekawej funkcjonalnosci
zastosowano innowacyjne podejscie do pomystu oprogramowania w chmurze i optat za jego
uzywanie.

Do czego stuz serwis?
Zasadniczg funkcjg serwisu eOfertowanie.pl jest zautomatyzowanie przygotowywania ofert.

Dzieki temu mozna szybciej reagowac na zapytania klientow i przygotowac dla nich oferty z
odpowiednig trescig oraz profesjonalng oprawg graficzng. Zmniejsza sie ilos¢ czasu potrzebna na
prowadzenie dziatan handlowych oraz podnosi sie ich jakosé.

Mozliwe jest przygotowanie prostych ofert zawierajgcych wykaz towardw jak i bardziej
rozbudowanych obejmujacych: strone tytutowa, spis tresci, specyfikacje i zestawienia towarédw oraz
ustug. Oferta moze by¢ wydrukowana, przestana emailem oraz zapisana do pliku PDF.

W serwisie dostepnych jest kilkadziesigt gotowych wzoréw wygladu ofert handlowych. Dzieki
dodatkowym narzedziom graficznym mozna opracowac wtasne szablony zgodne z wzorami
stosowanymi w firmie.

Oprodcz tworzenia ofert serwis umozliwia takze wprowadzanie zamdwien, faktur i prowadzenie
uproszczonych rozrachunkéw. Daje to ewidencje catego procesu sprzedazy. Specjalnym dodatkiem
sg narzedzia CRM w postaci tzw. ,,modutu zdarzen”. Narzedzie te pozwalajg zarejestrowac przebieg
rozmoéw z klientami na temat ofert oraz zorganizowac prace grupowa zwigzang z ofertowaniem.
Korzystajgc z eOfertowanie.pl otrzymujemy komplet narzedzi przydatnych w dziale handlowym
kazdej firmy.

Jakie sg innowacje w serwisie?

Trwa wyscig dostawcow rozwigzan informatycznych o dostarczenie uzytecznych rozwigzan w modelu
Cloud Computing. Pojecie ,chmury” i korzysci biznesowe z jej stosowania powoli przebijajg sie do
Swiadomosci przedsiebiorcéw. Tymczasem serwis eOfertowanie.pl w petni realizuje wizje korzystania
z chmury chociaz robi to w sposdb odmienny niz wiekszos$¢ rozwigzan na rynku.



Podstawowag réznica jest to, ze serwis eOfertowanie.pl wykorzystuje wtasnego dedykowanego klienta
- aplikacje, ktéra instalujemy na lokalnym komputerze. Dzieki temu uniknieto koniecznosci pracy z
serwisem przez przeglagdarke internetowa. Uzytkownicy mogg wykorzystywaé standardowg aplikacje
z bogatym i tatwym w obstudze interfejsem uzytkownika. Z programem w chmurze pracujemy jak z
innymi programami biurowymi. Mechanizm automatycznych aktualizacja zapewnia bezobstugowe
serwisowanie. Aplikacja dziata réwniez znacznie szybciej niz standardowe rozwigzania internetowe.

Prace przez przegladarke internetowg zarezerwowano natomiast dla tabletéw i smart fonéw. Dostep
do serwisu eOfertowanie.pl mozna uzyskac poprzez przeglagdarke wbudowang w te urzadzenia.
Aplikacja w urzgdzeniach mobilnych jest odpowiednio zoptymalizowana do rozdzielczosci ekranu i
dotykowego interfejsu. Stworzenie oferty w PDF za pomocg smartfona i przestanie jej do klienta trwa
kilkanascie sekund. Przez przegladarke internetowg udostepniono takze tzw. ,Panel internetowy”.
Jest to specjalna strona WWW pozwalajgca klientom na interakcje z firma. Klienci po okresleniu
odpowiednich kryteriéw dostajg gotowgq oferte. Klienci mogg takze sktada¢ zamowienia, przegladaé
ptatnosci czy prowadzi¢ korespondencje z dziatem handlowym.

Nowg propozycjg jest tez sposdb rozliczania uzytkowania serwisu. Obok tradycyjnego systemu
abonamentowego z optatg miesieczng za uzytkownika zaproponowano takze system punktowy PRE-
PAID. Dzieki takiemu rozwigzaniu mozna tworzy¢é w chmurze duze instalacje wielostanowiskowe bez
potrzeby optacania statego abonamentu miesiecznego od stanowiska. Ptacimy jedynie za faktycznie
wykorzystane zasoby w czasie tworzenia nowych dokumentéw. Stanowi to Swietny przykfad
realizacji idei dostarczania zasobdw umieszczonych w chmurze na zadanie - tylko wtedy kiedy sg
potrzebne i wykorzystywane przez firme. Taki model rozliczen redukuje koszty, tak ze praktycznie
kazda firma moze pozwoli¢ sobie na wielostanowiskowy CRM.

TENVIRK przewidziat takze mozliwo$¢ wspotpracy partnerskiej przy wdrazaniu serwisu. Partnerzy
wyposazeni zostali w narzedzia do integracji serwisu z istniejgcymi aplikacjami sprzedazowymi. Za
pomocg technologii WebService (SOA) oraz bezposrednich wtyczek do popularnych programéw
mozna rozbudowac zwykty program sprzedazowy o narzedzia do ofertowania i internetowego
transferu dokumentow sprzedazowych.

Gdzie?

e Na stronie www.eofertowanie.pl mozna uzyskaé bezptatny dostep do serwisu.

e Informacje o TENVIRK mozna uzyskaé na stronie www.tenvirk.pl.


http://www.eofertowanie.pl/
http://www.tenvirk.pl/

